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Zum ndchstmdéglichen Termin suchen wir fiir einen unserer Klienten:

Vertriebsprofi (m/w)
Holzhandel
Deutschland & International

iierbei ’ l -Iil)fhmann m/w) im Bereich
Nadels;1 hl lebter F&:hkompetenz auch
profunde Kemlitnisse der angestrebten Exportmarkte und g¥:imalerweise erste
Vernetzungen™ e et 0ol gL, A Uealer Bewerber (m/w)
sollten Sie bereits Erfahrungen -gerne auch in der 2. Ebene- in einem
(international gepragten) Handels- oder Produktions-Unternehmen gesammelt
haben, welches ganz oder teilweise Ihre zuklinftige Produktpalette abgebildet
hat. Nach Ihrer intensiven Einarbeitungsphase werden Sie das Unternehmen in
einer variablen Kombination von Innen- & Aussendienst vertrieblich nach
aussen hin vertreten und sich hierbei auch fir die Gewinnung von Neukunden
und die Identifizierung weiterer Wachstumsmarkte zustandig zeigen.

Wir denken
~Europadische

Ihre Aufgaben:

» Aktiver Produktvertrieb & Neukundengewinnung

+ Betreuung, Pflege und Entwicklung des weit gefdcherten Kunden-
stammes (Holzhandel & Industriekunden) auf Grundlage Ihrer breiten
Produktpalette (Hobelware, BSH, KVH®, Kantholz, Schalung usw.) im
Innen- und Aussendienst

« Auftragsabwicklung inkl. Angebotserstellung & Preiskalkulation

+ Erschliessung entsprechender Marktpotentiale und Aufbau von echten
Kundenpartnerschaften

Ihr fachliches Profil:
« Explizite Branchenerfahrung, verbunden mit aktueller Marktkenntnis
+ Kaufmannische und/oder holztechnische Ausbildung bzw. vergleichbare
Qualifikationen
- Ihre bisherige, beruflich erfolgreiche Entwicklung fand vornehmlich im
Bereich des Holzhandels oder der Holzindustrie statt

Ihr personliches Profil:

« Positives, selbstsicheres und fachkompetentes Auftreten

«  Freude am telefonischen und persénlichen Kundenkontakt

« Hohes Mass an unternehmerischem Verstandnis und zeitlicher Flexibilitat

« Mittelstandisch-umsetzungsorientiert mit besten verkauferischen Fahig-
keiten - insbesondere Abschlussstarke

+ Ausgepragte Kommunikationsfahigkeiten, verbunden mit exzellenten
Deutsch- und Englisch-Kenntnissen in Wort & Schrift

« Bereitschaft zur nationalen und ggf. internationalen Reisetatigkeit

Die administrative Ausibung Ihrer Tatigkeit wird vornehmlich im modern
ausgestatteten Unternehmenssitz in Deutschland erfolgen - verbunden mit
einer fur den Vertrieb Ublichen, nationalen und ggf. spater internationalen
Reisetatigkeit. Bereits von Beginn an wird Ihnen ein attraktives Festgehalt,
gekoppelt mit einer variablen Erfolgsverglitung geboten. Darliber hinaus
sichert Ihnen ein hoch motiviertes Management ein sicheres und
spannungsfreies Arbeitsumfeld, in welchem Sie einerseits einen soliden, be-
stehenden Kundenstamm Ubernehmen und sich anderseits auch aktiv an der
vertrieblichen Weiterentwicklung beteiligen. Zur optimalen Ausibung Ihrer
Tatigkeit wird Ihnen ein Firmenfahrzeug zur Verfligung gestellt.
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