Zum ndchstméglichen Termin suchen wir fir einen unserer Klienten :

Gebietsverkaufsleiter (m/w)
- Ho_l_z im Garten -
Osterreich

Wir denkert hierbei g Waufsprol® (m/w) aus dem Ver-
triebsberei ,,HoIz‘] XI’II{I ]) kompet@ 1z und dem nétigen
i 5, besteruaus aucn Kenntnisse uber die jewgy g relevanten Markt-
teilnehmer e v, wwnwat Sie unbedingt Uber
profunde Vertrlebserfahrungen verfugen In Ihrer neuen Aufgabe kénnen Sie
bereits zu Beginn auf einen breiten Stamm von Bestandskunden (Holz im
Garten, Gartenhduser usw.) zurlckgreifen, welcher bei der Neukundenakquise
von Ihnen vor allem in den Bereichen "Fach- und Onlinehandel" professionell
und nachhaltig erganzt werden soll.

Ihre Aufgaben:

- Erweiterung und Pflege bestehender Kundenbeziehungen bei gleich-
zeitiger, systematischer Akquisition neuer Abnehmer

+ Ausbau der aktuellen Marktposition und Erschliessung entsprechender
Marktpotentiale im Hinblick auf neue Verkaufsgebiete und Kunden-
gruppen - primar in den Bereichen ,Fach- und Onlinehandel®

« Konsequente Neuakquisition, stets mit Blick auf langfristige und partner-
schaftliche Kooperationen

+ Angebotserstellung, Vertragsverhandlung & Auftragsabwicklung - inkl.
professioneller Reklamationsbearbeitung

- Erarbeitung markt-adaquater Preise in enger Abstimmung mit der
Geschaftsleitung und allgemeine Marktbeobachtung im Verkaufsgebiet

« Erarbeitung von individuellen Kundenlésungen

+ Ergebnisoptimierende Steuerung, Planung und Kontrolle der eigenen
Aktivitaten

- Eigenverantwortlichkeit im Hinblick auf die Absatz- und Umsatzziele

Ihr fachliches Profil:
« Enge Kunden- & starke Vertriebsorientierung
- Erfolgreiche, berufliche Entwicklung im (Holz-)Handel oder in einem
thematisch angrenzenden Industriesektor

Ihr personliches Profil:

- Sales-seitig beeinflusste Persodnlichkeit, welche den Unternehmenserfolg
anhand neuer Aktivitdaten massgeblich mitpragt und unter grossem
Kompetenz- und Gestaltungs-Spielraum ,hands-on" weiterentwickelt

- Praxisorientiertes Arbeiten und flexible Einsatzbereitschaft

« Positives, selbstsicheres und fachkompetentes Auftreten

+ Hohes MaB an Eigeninitiative, Qualitats- & Verantwortungsbewusstsein

+  Kommunikativ, teamfahig & kundenorientiert

Unser Angebot an Sie:
- Attraktives Gehaltspaket
- Unbefristeter Arbeitsvertrag & privat nutzbarer, neutraler Firmenwagen
« Home-Office-Option und somit Vereinbarkeit von Beruf & Familie
« Prazise Einarbeitung
+ Echte, unternehmenstibergreifende Karrierechancen
+ Spannende Aufgaben in einem internationalen Unternehmensverbund
« Sicherer, moderner & zukunftsorientierter Arbeitsplatz
« Chance & Raum zur personlichen Weiterentwicklung
« Flache Hierarchien & offene Ttiren
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