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Zum ndchstmaoglichen Termin suchen wir fir einen unserer Klienten:
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Als idealer Bew i mmmm————" b wiuniue ver uicuserfahrungen bei
einem Unternehmen der HoIzbranche in einer vergleichbaren bzw. gerne auch
vorgelagerten Position verfligen, welche ganz oder teilweise Ihre zuklinftige
Produktpalette abgebildet hat: Gartenhduser, Holz im Garten usw. In Ihrer
neuen Aufgabe kdnnen Sie auf einen breiten Stamm von Bestandskunden
zurlickgreifen, welcher bei der Neukundenakquise vor allem in den Bereichen
"Fach- und Onlinehandel" professionell und nachhaltig erganzt werden soll.
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Ihre Aufgaben:

- Erweiterung und Pflege bestehender Kundenbeziehungen bei gleich-
zeitiger, systematischer Akquisition neuer Abnehmer

+ Ausbau der aktuellen Marktposition und Erschliessung entsprechender
Marktpotentiale im Hinblick auf neue Verkaufsgebiete und Kunden-
gruppen - primar in den Bereichen ,Fach- und Onlinehandel®

- Konsequente Neuakquisition, stets mit Blick auf langfristige und partner-
schaftliche Kooperationen

- Angebotserstellung, Vertragsverhandlung & Auftragsabwicklung - inkl.
professioneller Reklamationsbearbeitung

+ Erarbeitung markt-adaquater Preise in enger Abstimmung mit der
Geschaftsleitung und stete, allgemeine Marktbeobachtung im Verkaufs-
gebiet (Gesamt Osterreich & ggf. Teile Siiddeutschlands)

+ Erarbeitung von individuellen Kundenlésungen

- Ergebnisoptimierende Steuerung, Planung und Kontrolle der eigenen
Aktivitaten

- Eigenverantwortlichkeit im Hinblick auf die Absatz- und Umsatzziele

Ihr fachliches Profil:
+ (Holz-)Fachkompetenz - verbunden mit enger Kunden- & starker Ver-
triebsorientierung
+ Optimalerweise eine bisherig erfolgreiche, berufliche Entwicklung im
(Holz-)Handel und/oder in der (Holz-/Forst-)Industrie
« Fundierte holz- oder forst-relevante Ausbildung

Ihr personliches Profil:

« Salesseitig beeinflusste Persdnlichkeit, welche den Unternehmenserfolg
anhand neuer Aktivitaten massgeblich mitpragt und unter grossem
Kompetenz- und Gestaltungs-Spielraum , hands-on"™ weiterentwickelt

« Praxisorientiertes Arbeiten und flexible Einsatzbereitschaft

- Positives, selbstsicheres und fachkompetentes Auftreten

- Hohes MaB3 an Eigeninitiative, Qualitats- & Verantwortungsbewusstsein

Die administrative Ausubung Ihrer Tatigkeit wird anteilig von Ihrem
(idealerweise relativ zentral in Osterreich befindlichen) HomeOffice erfolgen,
verbunden mit einer fir den Aussendienst Ublichen Reisetédtigkeit. Bereits von
Beginn an wird Ihnen ein attraktives Festgehalt, gekoppelt mit einer variablen
Erfolgsvergitung in einem breit am Markt aufgestellten, stark wachstums-
orientierten und dusserst innovativen Unternehmensverbund geboten.
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